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EL PLAN DE MERCADOTECNIA DE GNLD:
LOGRANDO QUE FUNCIONE PARA USTED

¡Felicidades por haberse
convertido en un
Distribuidor GNLD!   

¡Comencemos! Cada Distribuidor 
empieza completando su solicitud de 
registro con su patrocinador.

Como Distribuidor, su bienvenida 
incluye:
1. Su número de identificación 

personal, el cual es muy importante 
para realizar órdenes y patrocinar a 
otros Distribuidores.

2. Su pin de reconocimiento de 
Distribuidor. Su nuevo Pin de 
Distribuidor es nuestra forma de 
darle la bienvenida a la familia 
GNLD.

3. Su Kit de Distribuidor. Su Kit debe 
ser entregado directamente por su 
patrocinador cuando complete su 
registro, o bien puede ser enviado 
por la Compañía. Su patrocinador le 
explicará esto cuando realice su 
forma de registro.

¿Cómo obtiene su
dinero?

Como habrá visto en las ilustraciones 

previas, hay muchas formas de obtener 

ingresos con su negocio GNLD:

Usted recibe Utilidades Directas al 

vender a sus consumidores.

Usted gana Bonos sobre Volumen de 

Ventas cuando Usted inicia a otros 

Distribuidores en su red.

Usted obtiene Bonos de Liderazgo 

conforme desarrolla Directores en su 

organización a través del poder de la 

duplicación.

 Y Usted recibe premios, bonos en 

efectivo, recompensas de viaje y 

mucho más, a través de los incentivos 

del plan anual de ventas de GNLD.

En las siguientes páginas, le 

mostraremos los pasos para crecer de 

nuevo Distribuidor ¡a miembro del 

Equipo Internacional de Ventas!

Beneficios de Distribuidor:

Al mantener un registro GNLD activo, 

Usted disfruta muchos beneficios, 

entre los que se incluyen:

1. Usted compra productos GNLD a 

precio de Distribuidor. Esto 

implica ahorros de 25% a 29% del 

precio al público.

2. Obtiene ganancias directas cuando 

comparte los productos GNLD con 

otras personas.

3. Usted recibe regularmente 

comunicaciones de la Compañía, 

incluida la revista Lifestyle.

4. Usted tiene acceso a los reportes 

de ventas de GNLD y al 

procesamiento de bonos del 

equipo.

5. Usted participa en el Plan de 

Mercadotecnia de GNLD.

¡Su próximo paso es
el de Manager, en e
 que Usted empezará
a disfrutar bonos
adicionales con base
en su Volumen de
Ventas!
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CALIFICACIONES SIMPLIFICADAS

PARA CONVERTIRSE EN MANAGER GNLD
(Vigentes a partir del 1 de septiembre, 2005)

El nivel de Manager es el
primer paso para
convertirse en Director . . .

Calificaciones para Manager 
Hay dos formas para calificar:

1. Con sus órdenes y las órdenes de los 
Distribuidores que patrocine acumule 
volumen un total de 500 VPC (Valor de 
Puntos Calificado) en un mes, con por 
lo menos 100 VP personales.

o

2. Realice una sola orden directamente 
con GNLD por un mínimo de 250 VP. 
Esta es la mejor forma y la más simple 
para alcanzar el nivel de Manager. 

Beneficios de ser un Manager 
Los beneficios básicos de un Distributor 
y además….
Reciba un Pin de “Manager” en 
reconocimiento por sus logros
Obtenga Bonos sobre Volumen de 
Ventas cada mes (consulte la tabla de 
BVV)
Asista a presentaciones de ventas, 
entrenamientos de equipo y eventos de 
liderazgo especiales de GNLD.

¡Como Manager,
usted empieza
 ganando Bonos
del Plan de
Mercadotecnia de
GNLD!

Bono sobre Volumen de Ventas (BVV)
Mientras más producto vendan usted 
y sus Distribuidores, mayores serán 
los ingresos que recibirá con los Bonos 
sobre Volumen de Ventas. Al 
empezar el mes usted se convierte en 
Manager y puede ganar un BVV 

si acumula 250 VPC o más en un mes. 
Su BVV es calculado mensualmente 
utilizando los porcentajes que 
aparecen en la tabla inferior. Se 
requiere un mínimo de 100 VP 
personales para ganar el Bono sobre 
Volumen de Ventas. 

BONO SOBRE VOLUMEN DE VENTAS
Cuando su VPC

mensual alcanza:
Su Bono

es de:
Más de  4,000

2,000
1,000
500
250

20%
15%
10%
5%
3%NUEVO

Alcance la Posición de
Senior Manager 
Lo único que tiene que hacer para alcanzar esta posición es tan
sencillo como realizar 1000 PUNTOS por equipo en un mes
de ventas y LISTO


